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研究テーマが分散し、
優先順位がつけられていない

事業部とR&Dの連携が弱く無駄が生じてる

ターゲット
市場の
決定

顧客課題
の把握

R&Dテーマ
の決定

研究企画
不足技術の特定と
共創先の探索

用途仮説
構築

要素技術の
社外への拡販

技術リソースが不足し、
開発スピードが上がらない

ネットワークがなく、
新規顧客開拓が難しい

事業部と
整合取る

事業部との
接続

R&Dの主な課題



【R&Dテーマ選定の課題】
研究テーマが分散し、

優先順位がつけられていない

事業部とR&Dの連携が弱く無駄が生じてる

ターゲット
市場の
決定

顧客課題
の把握

R&Dテーマ
の決定

研究企画
不足技術の特定と
共創先の探索

用途仮説
構築

要素技術の
社外への拡販

技術リソースが不足し、
開発速度が上がらない

ネットワークがなく、
新規顧客開拓が難しい

事業部と
整合取る

事業部との
接続

R&Dの主な課題



“R&Dテーマ選定の課題” に対する弊社のアプローチ

① 年間45兆円のスタートアップ投資の潮流を捉えて、  
自社の事業機会を特定する

② R&Dテーマ候補となる技術のベンチマーク



“R&Dテーマ選定の課題” に対する弊社のアプローチ

① 年間45兆円のスタートアップ投資の潮流を捉えて、  
自社の事業機会を特定する

② R&Dテーマ候補となる技術のベンチマーク



“R&Dテーマ選定の課題” に対する弊社のアプローチ

“年間45兆円のスタートアップ投資の潮流を捉え、自社の事業機会を特定する”

世界のスタートアップ投資額

45兆円
スタートアップエコシステムランキング

出所）Global Startup Ecosystem Index

どのような未来を
想像しているか？

顕在化していない
社会課題とは？

課題解決の
アプローチ方法は？

破壊しようとしている
市場はどこか？

ス
タ
ー
ト
ア
ッ
プ
の
取
組
み
か
ら
わ
か
る
こ
と



“R&Dテーマ選定の課題” に対する弊社のアプローチ

“価値シフトと技術動向を踏まえ、市場破壊リスクと重要技術課題を明確化する”
(建築用3Dプリンターのスタートアップ企業の例)

対象市場 課題
価値シフト
既存Bizへの影響

ディスラプター候補 技術概要 市場破壊のリスク

住宅市場

・資材高騰と人手
不足により、新築
住宅の建築コスト
が急騰している

・建築物の価値観
が、“長寿命”から
“低コスト・短工期”
へ移行

・住宅向けエネル
ギー供給とは異な
る新たなサプライ
チェーンが形成さ
れる可能性

・建築用3Dプリン
ターを製造するス
タートアップ
(Polyuse, CyBe
Constructionなど)

・クローラ走行型,
押し出しノズル付
きロボットアーム
による3Dコンク
リートプリンタロ
ボット(CyBe RC)

【リスク低】
現状性能では、既
存製品の代替に
は、10年以上要す
ると判断



“R&Dテーマ選定の課題” に対する弊社のアプローチ

① 年間45兆円のスタートアップ投資の潮流を捉えて、  
自社の事業機会を特定する

② R&Dテーマ候補となる技術のベンチマーク



“R&Dテーマ選定の課題” に対する弊社のアプローチ

(量子コンピュータの例)

“数億件の論文・特許・ニュース情報をもとに、30分で詳細技術レポートを自動作成”

量子コンピュータの概略



“R&Dテーマ選定の課題” に対する弊社のアプローチ
(量子コンピュータの例)

最新のニュース情報を集約して要約



研究テーマが分散し、
優先順位がつけられていない

事業部とR&Dの連携が弱く無駄が生じてる

ターゲット
市場の
決定

顧客課題
の把握

R&Dテーマ
の決定

研究企画
不足技術の特定と
共創先の探索

用途仮説
構築

要素技術の
社外への拡販

【OIの課題】
技術リソースが不足し、
開発速度が上がらない

事業部と
整合取る

事業部との
接続

R&Dの主な課題

【顧客開拓の課題】
ネットワークがなく、
新規顧客開拓が難しい

・アカデミアの知恵の活用不足
⇒大学シーズの社会実装の活性化

・自前主義から抜け出せない
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技術マッチングにおける独自のエコシステムを構築

ニーズ・シーズ情報の言語化 要件に合致した企業・大学を抽出 信頼関係に基づく
候補企業とのコミュニケーション

１ ２ ３

Linkers DB

信頼関係をベースにした
人的仲介力

非公開データをもとにした
高精度な探索力

専門人材による
深い要件定義力

リンカーズ専門チームが
マッチング相手に求める
要件を定義

中小企業約450,000社

大企業の技術者40,000名
からマッチング候補を抽出

リンカーズ専門チームが
マッチング相手からの
回答情報を回収

非公開マッチング情報蓄積

リンカーズが行ったビジネスマッチング件数：

2,000件以上
中小企業等へのヒアリング件数：

100,000件以上 マッチング関連情報

“オープンイノベーションの課題” に対する弊社のアプローチ
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生産革新・生産技術
の向上

外観検査ハード・ソフトの開発パートナーの探索 
金属の切り屑・削り粉やバリ取り自動化技術の探索 
建設AIのパートナー探索 
特殊樹脂の射出成型技術の探索 
排熱利用や省エネ技術によるCO2排出削減技術の探索 
シミュレーションモデリングの自動化アルゴリズム開発のパートナー探索 
生産ラインの自動化ソリューションのパートナー探索 

専門家探索

人間工学やユニバーサルデザインについて知見のあるアドバイザーの探索 
金属の腐食・減肉現象の違いを解明できる専門家の探索 
電子回路の設計アドバイザーの探索 
コスト低減に向けた電子回路向けめっき技術アドバイザーの探索 
特定技術の生産プロセス立上げ支援が可能な専門家探索 

試験・評価先の探索

電子部品設計/試作/ノイズ評価が可能なパートナー探索 
特定成分の有効性を評価できる評価先の探索 
電池部材の評価試験委託先の探索 
部材の構造解析・強度評価がシミュレーションできるパートナーの探索 

コンセプトを形にす
るパートナー探索

ビッグデータ活用のアドバイスが可能な専門家の探索 
AIを用いた不動産系ウェブアプリの開発パートナー探索 
IoT機器・サーバーの開発・試作パートナーの探索 
未来窓の開発量産パートナーの探索 

試作先の探索

新規車載向けデバイスの試作パートナー 
特殊樹脂フィルム試作・量産委託先の探索 
合金粉体の試作・量産パートナーの探索 
医療用樹脂部品の加工・試作パートナーの探索 
電子回路やIoTセンサデバイスの試作パートナーの探索 

研究・技術開発パー
トナーの探索

水中の地形計測と3Dモデリング技術のパートナー探索 
異種金属材料の接合技術の探索 
屋外設置の部材における劣化センシング技術の探索 
半導体の新規樹脂封止技術の探索 
AI・機械学習を活用した画像処理の開発パートナーの探索 
生体データの解析アルゴリズムパートナーの探索 
人の感性を定量化できる技術の探索 
ハプティクス技術の開発パートナー探索 
軽金属の低コスト加工技術の探索 

生産委託先・サプラ
イヤの探索

有機化合物の受託合成委託先の探索 
精密フィルム塗工(枚葉、RtoR)の委託先 
BtoB向けロボットの設計開発パートナー探索

ニーズ起点マッチングの事例 シーズ起点マッチングの事例

材料のユーザ開拓

使用済みセラミック多孔体のユーザ開拓 
ガラス代替の高強度フィルムのユーザ開拓 
滑雪性の高い特殊処理シートのユーザ開拓 
低温焼結が可能なナノ金属粒子のユーザ開拓 
低価格な植物由来シリカパウダーのユーザ開拓 
高摩擦係数を実現した特殊ゴムのユーザ開拓 
バイオ由来高分子材料のユーザ開拓 
特殊UV硬化樹脂のユーザ開拓 
水銀フリーの深紫外光源のユーザ開拓 
効果的に酸化を抑制できる添加剤のユーザ開拓 
セラミック製の3Dプリンタ用造形粉のユーザ開拓 

加工技術
のユーザ開拓

高精度フィルムパターニング技術のユーザ開拓 
プラスチック精密金型および一体成形技術のユーザ開拓 
無機材料の溶液中分散技術のユーザ開拓 
食品などを均一に加熱できるマイクロ波加熱装置のユーザ開拓 
疲労破壊を防ぐ溶接部などの補強技術のユーザ開拓 
金属3Dプリンタと切削を組合せた加工技術のユーザ開拓 
植物の濃縮エキス粉末の加工技術のユーザ開拓 

デバイス・システム
のユーザ開拓

農業用器具の異業種へのユーザ開拓 
機能性ハイブリッド材料のユーザ開拓 
超広角レンズユニットのユーザ開拓 
会議室予約管理システムのユーザ開拓 
加圧分布センサーのユーザ開拓 
大量生産ができるフロー合成機器のユーザー開拓
ブルーライトを抑えた有機EL照明
金属接合状況の非破壊検査システムのユーザ開拓 

受託サービス

軽くて強い繊維強化プラスチックの受託製造
自由な曲線形状を持つアルミ部品の受託製造
高度な分析技術で課題解決を支援するサービス
チタンを用いた精密部品の受託製造
気密性に優れる真空部品の受託製造



“オープンイノベーションの課題” に対する弊社のアプローチ

- 中央集権仲介型マッチングモデル –
(オンデマンド / AI × 人的仲介)

シーズ側
企業・大学

シーズ側
企業・大学

シーズ側
企業・大学

ニーズ側
主に大手企業

- 分権型マッチングモデル –
(サブスク / AI × SaaS)

ニーズ側
主に大手企業

ニーズ側
主に大手企業

ニーズ側
主に大手企業

ニーズ側
主に大手企業

AI SaaS AI SaaS AI SaaS AI SaaS

シーズ側
企業・大学

シーズ側
企業・大学

シーズ側
企業・大学

シーズ側
企業・大学

シーズ側
企業・大学

“従来の仲介型からAI SaaS型へのシフトにより、マッチング件数が急増する”



研究テーマが分散し、
優先順位がつけられていない

【事業部-R&D連携の課題】
事業部とR&Dの連携が弱く無駄が生じてる
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技術リソースが不足し、
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事業部との
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R&Dの主な課題



“事業部-R&D連携の課題” に対する弊社のアプローチ

“弊社のAI SaaSにより、研究開発本部の要素技術やシーズ及び事業部のニーズが繋がりやすくなる

研究開発本部

事業部

シーズ シーズ シーズ シーズ シーズ シーズ

ニーズ ニーズ ニーズ ニーズ ニーズ ニーズニーズ ニーズ ニーズ ニーズ ニーズ ニーズ

シーズ シーズ シーズ シーズ シーズ シーズ

AI SaaS



“事業部-R&D連携の課題” に対する弊社のアプローチ

弊社のAI SaaSにより社内が繋がる仕組み

個々人で調査・探索
誰もが高精度・短時間で調査 1

2

3

4

5

調査・探索ログの蓄積
チームで情報共有・データ蓄積

共創機会の発見
社内外のテーマの関連性から
新たな共創機会が生まれる

テーマ重複の防止
調査ログ・興味情報を俯瞰して

テーマの重複を発見

革新的テーマの推進
注力テーマ・共創テーマから、

事業化率の高い研究が生まれる



“事業部-R&D連携の課題” に対する弊社のアプローチ

ダイ
キャスト 精密

成形高寿命

プレス

Tダイ

押出

脱ガス

状態
監視

欠陥
解析

画像
分析

AI

注目されてる技術KWのマッピング テーマの類似性のマッピング

 中核テーマのヒント探し
 社内トレンドの発見

 社内のテーマ重複の発見
 新たな連携案件の企画
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